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Quelles nouvelles
regles de concurrence?

Un nouveau réglement communautaire sur les restrictions verticales a été adopté.
Les explications de Gaélle Toussaint-David, avocat au cabinet Simon Associés.

a Commission européenne a
L publié récemment les deux

nouveaux textes de référence
en droit de la concurrence concer-
nant les restrictions verticales (soit
les relations entre fournisseurs et
distributeurs, ou encore entre les
tétes de réseau et les membres de
ces réseaux), résolument tournés
vers une approche plus économi-
que du droit de la concurrence: le
reglement n°330/2010 du 20 avril
2010, ainsi que des lignes directrices
destinées 2 en préciser le contenu
etlaportée.
Par ce réglement, la Commission
établit les critéres permettant & un
accord qui serait considéré comme
une entente anticoncurrentielle de
ne pas étre sanctionné, en raison
du faible impact de cet accord surle
marché: ainsi, une exemption est
octroyée atous les accords confor-
mes aux conditions posées par le
réglement. Un accord qui ne rem-
plirait pas les conditions du regle-
ment ne serait pas automatique-
ment illicite, mais devrait faire
I'objet d'une analyse individuelle
par la Commission européenne
pour en déterminer la validité.

Une période de transition

Bien qu'ils concernent en principe
exclusivement le droit commu-
nautaire de la concurrence, ces
nouveaux textes s’adressent direc-
tement & tous les circuits de distri-
bution, dés lors que méme quand le
droit communautaire n’est pas ap-
plicable les autorités et juridictions
francaises utilisent ces textes en tant
que guide d’analyse pour appliquer
le droit francais de la concurrence.
Le nouveau réglement est en vigueur
depuisle 1¢juin 2010 - jusqu’en 2022
— et prévoit une période de transi-
tion: ainsi, les accords qui étaient
compatibles avec celui qu’il rem-
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place et qui ne sont pas conformes
aux nouvelles regles continuent a
bénéficier de 'exemption jusqu'au
31 mai 2011. Les entreprises dispo-
sent donc d'une année pour procé-
der alamise en conformité de leurs
pratiques actuelles, notamment de
leurs contrats de distribution.

Des changements notables

Laréforme apporte divers change-
ments, dont on citera les plus nota-
bles. Tout d’abord, la Commission
européenne a modifié le seuil de
parts de marché au-dessus duquel
l'accord ne peut pas bénéficier de
Pexemption: désormais, chaque
partie doit disposer de moins de
30%de part de marché. Auparavant,
seule la part de marché du four-
nisseur était considérée. Désor-
mais, celle de 'acheteur (générale-
ment le distributeur) est également
prise en compte, réduisant ainsi
le nombre d’accords susceptibles
d'étre exemptés, notamment dans le
secteur de la grande distribution
(directement visée par cette me-
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sure). Ensuite, et surtout, la Com-
mission a détaillé sa position
concernant la vente enligne. Elle a
notamment confirmé que I'ouver-
ture d'un site internet par un distri-
buteur n’était pas assimilable a
I'ouverture d’'un nouveau point de
vente. Tout en conservant le prin-
cipe delaliberté d’acces des distri-
buteurs a la vente par internet, la
Commission a apporté plusieurs
aménagements a celle-ci. Ainsi, elle
a confirmé la possibilité d'imposer
aux distributeurs des normes et qua-
lité et a notamment offert aux four-
nisseurs la possibilité d’exclure
de leur réseau de distribution les
vendeurs dits “pure players” (ceux
dont I'activité est exercée unique-
ment en ligne, sans point de vente
physique).

Enfin, sans pour autant remettre en
cause le principe de leur interdic-
tion, la Commission a admis —dans
certaines hypothéses tres restrein-
tes — la possibilité d'imposer tem-
porairement aux distributeurs les
prix de revente de leurs produits. ®
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