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Comment faire
un geste commercial ?

Les réductions de prix accordées par un fournisseur au distributeur sont trés enca-
drées. Précisions avec Gaélle Toussaint-David, avocate au cabinet Simon Associés.

ans le cadre de sa politique
commerciale, le fournisseur
est souvent amené & accor-
der desréductions de prix a ses dis-
tributeurs. Linterdiction de discri-
mination ayant désormais disparu,
le fournisseur est plus libre de mo-
duler les réductions qu'il accorde,

SIMON ASSOCIES

pas obligatoire, le fournisseur res-
tant parfaitement libre de prévoir
une telle réduction. Il peut en outre
encadrer’escompte de diverses fa-
cons: en limitant la période pen-
dantlaquelle il Yoctroie (par exem-
ple, le distributeur n’en bénéficie
que s'il régle la facture dans les

elles sont acquises a la date de la
vente, elles doivent obligatoirement
figurer sur la facture des produits
ou services émise par le fournis-
seur. En dehors de I'escompte, dont
le taux doit étre mentionné sur la
facture, en regle générale, seules
les remises figurent sur la facture

en fonction notamment du distri- ~ Simon Associés dix jours suivant son émission),en  puisqu’en principe, 2 la date de la
buteur concerné ou des différentes  est un cabinet modulant le montant (par exemple,  vente des produits, le fournisseur
catégories de distributeurs. d'avocats le distributeur bénéficiede 5%d’'es-  ne connait pas le montant des ris-
Parmi les réductions de prix quele  d'affaires compte pour un paiement dansles  tournes qu'il accordera finalement
fournisseur peut accorder figurent regroupant dix joursdel'émissiondelafacture  au distributeur.
enpremier lieu les remises. Réduc- une quarantaine et 2 % pour un paiement effectué  Néanmoins, lorsque le taux de ris-
tions immédiates accordées au dis- d'avocats et entre le 11¢ et le 20¢ jour suivant  tourne est connu a la date de la
tributeur, elles sont généralement . . " I'émission delafacture). Toutesces  vente, elles doivent figurer sur la
calculées sur le prix du produit Juristes & Paris, réductions de prix doivent appa- facture; les autorités peuvent
hors taxe. Leur paiement estenprin- ~ on et Nantes, raitre dans les conditions généra-  condamner sévérement les opéra-
cipe réalisé dés la facturation, puis- ~ dontlactivitéest  Jes de vente du fournisseur et figu-  teurs qui tentent de contourner cette
qu'elles viennent en déduction du  principalement rer par ailleurs dans la convention  régle en appliquant des ristournes
prix des produits. orientée vers unique annuelle conclue entre le  faussement conditionnelles, dont
. i les PME/PMI. fournisseur et le distributeur. le montant est en fait déja connu &
Ristournes, rabais Le cabinet est Enfin, lesréductionsde prixaccor-  ladate deI'émission de la facture. @
L e ot Al oo St e
reversées a u- R i e s'agissan a fac-
teur. Elles sont généralement cons- de neuf p,OIES turation du foumiiseur. En effet, si
tatées ala fin d'une période (mois, de con}petencgs
trimestre et plus souvent année), complementulres
en fonction des objectifs quiont été  (sociétés et
fixés pour qu'elles soient octroyées.  finance, fiscal,
On dit alors que lesristournes sont  entreprises en
cpndjtionnelles, puisque lewr prin-  difficulté,
CIpe f{r/loudlie‘;r};)‘og‘ta“t n"fitl ?C,qi‘is franchise réseaux
que si le distributeur a réalisé les it
objectifs (montants d’achats, chif- et d‘.St foution,
fres d'affaires, etc.). Les rabais sont pratiques
des réductions accordées par le controQuelles,
fournisseur, 4 titre commercial, contentieux
pour des défautsliés Asesproduits ~ médiation et
(qualité, non-conformité & la com-  arbitrage,
mande) ou encore en casderetard  immobilier,
de livraison. Ces rabais sont sou-  socig|,
vent reg1e§ sous forme d’avoir sur technologies
les prochaines factures. d’information et de
Lescompte, enfin, correspond 4 la o
réduction consentie par le fournis- cpmmunlcgtlon) ’
SIMOoNCISSodes.com

seur au distributeur en cas de paie-
ment anticipé de la facture. Il n’est
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