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LaFranchisePratique
LECONSEILDUMOIS :

PRÉPARERUNBUSINESSPLAN
Aprèsavoirtrouvéle secteurd?activitédanslequelonsouhaitetravailler

et avoirétablile contact
avecle réseauquel?onsouhaiteintégrer,

vientl?heuredufinancement.
Onnerépéterajamaisassezqu?ilnefautjamaissous-estimerl?importancedeceposte,

et qu?ilfaut
prépareravecbeaucoupd?attentionunbusiness-plansérieux.
?treépauléparunefranchisepeutaider

à débloquerdessituationsfinancièresparfoistendues
,

car
lesbanquesreconnaissentqu?ellesaidentplusvolontiersunfranchiséintégrédansunréseaudontle

concepta faitsespreuves, plutôtqu?unindépendant quia toutà prouver .

Lafranchiseenunmot
Lesastucesdufinancement
Voiciquelquestrucsquipermettrontdenepasperdredetemps
lorsdumontagedevotredossierdefinancement.
Étudeenamont :

" prépareravecminutiesondossieravantd?allervoirson
banquier et s?appuyersuruneétudesérieuseenamontafinde
maximiserseschancesderéponsepositive.
Accorddeprincipe :

" garderentêtequ?unaccorddeprincipeesttemporaire . Il ne
devientvalidequelorsquele dossierpasseencomité
d?engagement.
Toujourscomparer :

" commepourl?achatd?unbienimmobilier
,

il nefautpashésiter
à prendrerendez-vousavecplusieursbanques ,

afinde
comparerlesconditionsconsentiespourlesprêtsprofessionnels.
Faireappelà uncourtier :

" 25%%desparticuliers fontappeld?eux-mêmes à uncourtieren
crédits lorsqu?ilsacquièrentunbienimmobilier

,

maisles
professionnelsn?ontpasencorele mêmeréflexe . Un
changementestentraindes?opérer,

carle courtierétantpayé
aurésultat

,

sacollaboration nepeutêtrequebénéfiquepour le

futurfranchisé.
Ledécouvert

:

" lorsquevousfaîtesvotredemandedeprêt, pensez à négocier
undécouvertconfortableavecvotrebanquieret surtoutà

demanderuneconfirmationécrite
,

utileencasdechangement
depersonnelauseindel?agence .

L

LexiqueFranchise
«

d
» COMME...

Directeurdudéveloppement : c?est la personnequimeten
oeuvre la stratégiededéveloppement , quis?occupeà

la foisde
la localisationd?emplacementsadéquats et

dela recherchede
candidats

à
la franchise .

Il jouele rôledecoordinateurdes
différents servicesliésaudéveloppementdel?enseigne.

Encollaboration avecwww.observatoiredelafranchise.fr

Ressourceset
liensutiles

* Théorieet pratiquedudroitdela franchise
,

François-LucSimon
,

EditionsJoly ,

2009.
* www.franchise-fff.com
* www.http : / /

www.observatoiredelafranchise.fr
/

index-franchiseurs
/ liste-enseignes.htm

ENCHIFFRES
* 12000indépendantsenFranceet

prèsde500pointsdeventesous
enseigne : c?est le poidsdela fleurenFrance
pour2009.
* 70réseauxderestaurationrapide
identifiésdansl?Hexagoneen2009.

* 26chainesdefranchises
, pour1042

franchisés à la
findel?année2008dans le

secteurdubricolage.

* Du12au14mars2010 :

SalonMondialBody
FitnessForm?expoà Paris

* Du14au17mars2010 :

n?tt

FranchiseExpo Parisà Paris
* Du17et 18 mars2010 :

Agendapratique

Documation à Paris

Directeurdela
formation

: il élaborel?ensemble desprogrammes
deformation

,

et estchargédetransmettre le savoir-fairedu
franchiseurauxfranchisés .

Il conçoit lessupportspédagogiqueset
il

lesactualiseenfonctiondestextesdeloiet desévolutionsdu
réseau.

Droitd?entrée
: notionessentielle

, l?acquittementdudroit
d?entréedonneaufranchisé le pleinaccèsà

la marquecommerciale
,

ausavoir-faireélaboréparle franchiseuret à desprestations
connexes

(

maîtrised?oeuvre
,

aide
à

la recherchedelocal...
)
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