
Cequ' il fautlire...

innC

Quevoussoyezfuturfranchiseuroufranchisé
, néophyte ,

unpeuinforméoudéjàspécialiste ,

voustrouverezaumoinsunouvrageutiledanscetteliste.

THEORIE ETPRATIQUEDUDROITDELAFRANCHISE . " ParmaîtreFrançois-LucSimon " EditionsJoly
Docteurendroit

et avocataubarreaudeParis
,

l

' auteur
, qui s' adresse d

' abordauxfranchiseurs
,

a

voulufaire " unpointexhaustifde l

' ensembledesrèglesapplicables (

...

)

dans le domaine
(

de la

franchise
)

"

. L

'

ouvrageestconsacrésurtout à la rédactionducontrat
,

maisabordeaussi d

' autresquestions
commelesprocédures collectivesou le développementinternational .Autotaluntraitéde la

franchiseclair
, précis ,

bienstructuré et accessible à unpubliclarge . 600pages (

mars2009
).

LAFRANCHISE " GuidejuridiqueConseilspratiques " ParmaîtreDominiqueBaschet " Gualinoéditeur
En500pages ,

l

' avocatspécialisé faitenpraticien le pointsur la plupartdesquestionsjuridiques
soulevéespar la franchisedepuis30ans et tranchéespar la jurisprudence : desprixcommunsauréseau
à

la non-concurrence post-contractuelle ,

desexclusivités d

'

approvisionnement et
deterritoireaux

conditionsderenouvellementouderésiliationdescontrats . Dansunstyletrèsaccessible l

' auteur
délivredenombreuxconseilspratiques ,

notammentauxfutursfranchiseurs
(

mars2005
).

LAFRANCHISE " ParYvesMarot " Gualinoéditeur
Présentésous la forme d

' unabécédaire
,

l

'

ouvrage de258pages classeparordrealphabétique150
termesjuridiquesouéconomiques relatifsauxréseaux et lesdéfinitsimplement.
De A commeAgencementdupointdeventeouArbitrage à T commetransmissionducontratde
franchiseouTurnover

,

enpassantpar L commeLocationgéranceouLoiDoubin.
Juriste et enseignant ,

l

' auteurestmembreducollègedesexpertsde la FFF
(

novembre2000
).

DEVENIRFRANCHISÉOULANCERUNEFRANCHISE " ParChantalZimmer " ÉditionsVuibert
Ladéléguéegénérale ( depuis1985

)

de la Fédération françaisede la franchisesigneavecsacollaboratrice
,

Anne-SylvieHomassel
,

unguide s' adressanttantauxfuturs franchisés
, qu'auxfutursfranchiseurs

(

100
p

.pourchaquepartie )

L

'

ouvrage faitréférence à la FFF et à son " codededéontologie
"

. Avantages
et exigencesde la franchise

,

droits et devoirsréciproques despartenaires ,

lesquestionsdebasesont
abordéessimplement , présentéesdefaçontrèslisible et accompagnéesdeconseilsdebonsens

(

2'

édition
,

février2008
).

GUIDEPRATIQUEDELAFRANCHISE " ParGillesThiriez & Jean-PierrePamier " Éditions d

'

Organisation
En350pages ,

lesauteursontcherché à

"

répondre à

( presque )

touteslesquestionspratiques
"

quese
poseunfuturfranchisé . Commentchoisirunebonnefranchise

,

enévaluer le coût et la rentabilité
,

commentprocéderpour l

' étudedemarché
,

lescomptesprévisionnels ,

trouverunemplacement ,

un
financement

, négocieravec le franchiseur
, quechercherentreleslignesducontrat

,

enfincomment
lancersonentreprisefranchisée et participer à la vie d

' unréseau
(

4' éditionmars2003
).

DROITDELAFRANCHISE " ParmaîtreHubertBensoussan " ÉditionsApogée
En350pages ,

l

' auteurdécrypteminutieusement plusieurscentainesdedécisionsdejusticequiont
construitpeu à peu le droitpragmatiquede la franchise . De la phaseprécontractuelle baliséepar la

LoiDoubin auxclausespostcontractuelles ,

enpassantpar la transmissiondusavoir-faire
(

"

clefdu
système

"

)

. Si celivre s' adresse d

' abordauxjuristes ,

il n' oubliepaslesfranchisés et leurindique
quelquesprécautions à prendreavantdesigner (

édition1999
).

LAFRANCHISE
,

DROITETPRATIQUE " ParmaîtreJean-MarieLeloup " EncyclopédieDelmas
L

' undesplusanciensavocatsspécialisésendroitde la franchisesigne ici la 4?éditiondesonlivre.
" Commelestroispremières ,

(

elle
)

sepropose d

' aider l

'

entreprisequientendsedévelopperenfranchise ,

ainsique le commerçant qui s' interrogesur l

'

affiliation à unréseau "

, explique l

' auteur . Associant
"

analysejuridique et descriptionpratique
"

,

cemanuelcontientdemultiplesréférences
,

citations et

exemplesdeclauses à destinationdesrédacteurs et dessignatairesdecontrats
( janvier2004

).
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