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VOS DROITS

(Quelle modernisation du
droit de la distribution ?

Les contrats de distribution font trop souvent I'impasse sur de nombreux points. Ana-
lyse avec Me Francois-Luc Simon, avocat et gérant associé chez Simon Associés.

Points de Vente — Quelle analyse por-
tez-vous sur les contrats de distribu-
tion actuels?

Francois-Luc Simon — Un trop grand
nombre de contrats de distribution
restent encore muets sur des points
essentiels de la relation qui lie le
distributeur et I'entreprise située a

la téte du réseau auquel il appar-  Simon Associés buteur. Onpeut également évoquer ~ dentialité renforcée”, qui étend

tient. Ce constat vise touslesmodes - est un cabinet la clause de “réduction de prix”,qui  l'obligation de confidentialité & des

de distribution: agence commer-  dqyocats accorde une remise au-deladuseuil  hypothéses imprudemment délais-

ciale, distribution sélective, fran-  jitfires d’approvisionnement imposé con-  sées en pratique.

chise, affiliation, commission-affi- regroupant tractuellement pour inciter le dis-  On peut aussi évoquer les clauses

liation, concession, etc. Il serait 4 tributeur arespecter son obligation  traitant des garanties de paiement,

doncbon de remédier & cette situa- upe quardntaine d’approvisionnement, ouencorela  notamment celles relatives aux

tion, dont les tétes de réseau ne peu- d ‘?VOCGFS et ) clause de “tolérance”, grice ala-  garanties accordées quant au paie-

vent que patir, en insufflant davan-  Juristes a Paris, quelle la téte de réseau peut, par  ment des sommes dues par le dis-

tage de “technique contractuelle”  lyonet Nantes, exemple, modifier dansune certaine  tributeur. Enfin, une derniére ca-

dans les actes juridiques qui orga-  dontlodivitéest  mesurelaquantité desproduitscom-  tégorie concerne extinction du

nisent la relation avec les distribu-  principalement mandés par le distributeur. contrat de distribution. On pourra

teurs. On dénombre ainsi une qua-  rientée vers citer ainsi la clause de “résiliation”,

rantaine de clauses insuffisamment ¢ pje /oM. Y a-t-il d'autres clauses marquantesin-  qui doit étre rédigée avec une grande

utilisées en pratique. B suffisamment utilisées a conseilleraux  minutie, sans oublier les clauses de
oy tétes de résequ? “résiliation différée”, de “dédit”,

Pourriez-vous nous donner quelques keblil== (Zutour Une autre catégorie importante  “d’astreinte” et de “retour”. @

exemples? de neuf pf)les concerne le respect du concept et Propos recueillis par Elise Cornevin

Une premidre catégorie de clauses € compétences .

concerne la formation du contrat.  complémentaires

Onsongenotammentalaclausedite  (sociétés et

de “déclarations” reprenantlesren-  finance, fiscal,

seignements qui, foqmjs par le dls- entreprises en

tnbut;,eur, ont conduit ]a.tete de ré- difficulté, . ‘ .

seaua contracter avec lui. En cas de frewielisamg

déclaration inexacte, la partie Iésée nchise resequ “N it b

ration inexacte, la partie etdistribution S

sera ainsi bien mieux protégée. ' i

On peut également évl())quelrg lacaté-  Pratiques d'insuffler .davantage

gorie des clauses qui concernent le contractuelles, de « technlque

territoire concédé. On songe ala  contentieux contractuelle » dans

clause dite “parapluie”, quisupprime - médition et les actes juridiques qui

toutoupartie del'exclusivité accor-  grhitrage, isontiarelot

dée au distributeur en cas de man- immobilier, orgumsen_ CI re IOI'I"

quement par ce dernier  certaines . al, avec les distributeurs.
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bordonner la faculté d’'ouvrir de ¢ lnforma?lon.et de

nouveaux points de vente  'ob-  Communication).

tention préalable d'un chiffre d'af-  simonassodescom

faires minimum.

SIMON ASSOCIES

Qu'en est-il des problématiques d'ap-
provisionnement?

Parmi les clauses traitant de 1'ap-
provisionnement, citons la clause
“d'audit”, qui organise les conditions
danslesquellesla téte de réseau vé-
rifie le parfait respect de I'obligation
d’approvisionnement par le distri-

I'application du savoir-faire. Exem-
ples: la clause “d’assiduité”, inci-
tant le distributeur a étre présent
aux formations et réunions organi-
sées par latéte de réseau; la clause
“d’implication”, qui encourage la
présence du dirigeant au sein du
point de vente; la clause de “confi-
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